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Handelsvertretervertrag

zwischen

ezee GmbH
FuhrmannstraBBe 7

72351 Geislingen

- nachstehend ezee genannt-

und

- nachstehend Vertriebspartner genannt-

81

§2

§3

§4

Rechtliche Stellung des Handelsvertreters

1.Der Vertriebspartner ist ab der Unterzeichnung dieses Vertrages als selbststandiger Handelsvertreter mit der Vertretung im
Verkaufsgebiet Deutschland betraut. ezee ist berechtigt, selbst oder durch Beauftragte Geschéafte abzuschlieRen, ohne dass
der Handelsvertreter Anspruch auf Provision nach § 5 hat.

Aufgabenbereich

1.Die Tatigkeit des Vertriebspartner bezieht sich auf den Vertrieb von Miet-Photovoltaikanlagen. Hierbei hat sich der
Handelsvertreter an die vorgegebenen Produkte der ezee zu richten. Erweitert die ezee ihr Verkaufsprogramm, so werden
die weiteren Produkte nicht automatisch Vertragsprodukte, es sei denn, bei den neu in das Verkaufsprogramm aufgenom-
menen Produkten handelt es sich um ein Nachfolgeprodukt.

2.Der Vertriebspartner vermittelt Photovoltaik-Mietkunden an die ezee. Der Vertriebspartner ist nicht berechtigt, die ezee
rechtsgeschaftlich zu vertreten oder fir diese Gelder einzuziehen.

Pflichten des Vertriebspartner

1.Der Vertriebspartner hat sich um die Vermittlung von Verkaufsgesprachen zu bemihen und die Kunden zu betreuen. Der
Vertriebspartner hat die ezee von jeder Geschaftsvermittiung oder Uber Geschéaftsanbahnungen unverziglich und schrift-
lich, z.B. per E-Mail, in Kenntnis zu setzen.

2.Der Vertriebspartner ist verpflichtet, der ezee Gber die Verhaltnisse der einzelnen Kunden und Interessenten einschlielRlich
besonderer Entwicklungen in deren Verhaltnissen laufend zu unterrichten. Zu den Aufgaben des Vertriebspartner gehort
es, der ezee Zweifel an der Bonitat eines Kunden unverziiglich mitzuteilen. Die Uberpriifung der Bonitét erfolgt jedoch
durch die ezee.

3.Der Vertriebspartner darf Hilfspersonen heranziehen und Untervertreter oder-reisende einsetzen. Vertragliche
Beziehungen zwischen diesen und ezee entstehen nicht. Die beabsichtigte Beschaftigung eines Untervertreters ist der ezee
mitzuteilen.

4.Der Vertriebspartner ist verpflichtet, eine Kundenkartei zu fihren und diese stets auf dem aktuellen Stand zu halten. Nach
Beendigung dieses Vertrages ist der Handelsvertreter verpflichtet, diese unverziglich und vollstandig dem Unternehmer aus-
zuhandigen.

5.Der Vertriebspartner ist in eigener Verantwortung verpflichtet, die Regeln des lauteren Wettbewerbs zu beachten.

6. Der Vertriebspartner darf Geschafts- und Betriebsgeheimnisse, die ihr im Rahmen ihrer Vermittlungstatigkeit fur die ezee be-
kannt geworden sind, auch nach Beendigung des Vertragsverhaltnisses nicht verwerten oder anderen juristischen Personen
mitteilen.

Pflichten ezee

1.ezee stellt dem Vertriebspartner Drucksachen, Werbemittel usw. in ausreichender Menge ohne Berechnung sowie zollund
frachtfrei zur Verfligung. Die Gegenstdnde bleiben, soweit sie nicht zum Verbrauch bestimmt sind, Eigentum der ezee und
werden auf deren Wunsch und Kosten vom Vertriebspartner zuriickgesandt.

2.ezee wird den Vertriebspartner nach besten Kréften unterstltzen und alle fir den Abschluss wichtigen Informationen lau-
fend Gbermitteln, ferner insbesondere die Annahme oder Ablehnung eines Auftrages unverziiglich mitteilen. ezee wird den
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Vertriebspartner auch unverziglich unterrichten, wenn Auftrage voraussichtlich nur in begrenztem Umfang angenommen
werden kénnen.
3.Der Vertriebspartner erhalt fur alle Vermittlungsgeschifte, die die ezee mit Abnehmern des in § 1 Nr. 1 naher beschriebe-
nen Region wahrend der Dauer des Vertragsverhaltnisses Uber die in § 2 Nr. 1 genannten Erzeugnisse abschliel3t, eine ge-
staffelte Provision. Es gelten nachstehende Staffelungen:
¢ 2,5 % des Anlagenverkaufswerts fir die Identifizierung des Auftrags:
e Der Vertriebspartner hat den Kundenkontakt organisiert und fuhrt selbststandig die Erstgesprache.
Der Vertriebspartner iberzeugt den Kunden dazu, ein Angebot anzufordern sowie die Vollmacht fir eine
Netzbetreiberanfrage zu unterschreiben.
¢ 2,5 % des Anlagenverkaufswerts fir die Qualifizierung des Auftrags:
e Der Vertriebspartner tragt selbststandig alle notigen Informationen und Daten zum Kundenprojekt zusammen
und Uberzeugt den Kunden, einen Mietantrag an die ezee zu stellen. Der Kunde unterzeichnet aullerdem einen
Dachnutzungsvertrag und den Servicevertrag.
¢ 2,5 % des Anlagenverkaufswerts fir die technische Qualifizierung und Detailplanung des Auftrags:
e Der Vertriebspartner fuhrt selbststdndig die technische Qualifizierung des zu belegenden Daches und der elektrischen
Anschlusssituation des Gebaudes nach Vorgaben und Standards der ezee durch.
e Der Vertriebspartner erstellt eine Detailplanung der Belegung und Verkabelung auf dem Dach sowie eindeutige sche-
matische Schaltplane und Anforderungen zum Erzeugungs- und Bezugsmessschrank nach Vorgaben und Standards der
ezee.

Provisionen werden nur zur Abrechnung herangezogen sofern es sich um erfolgreich abgeschlossene Verkaufsgeschafte han-
delt, der Vertriebspartner vermittelt hat.

Der Vertriebspartner erhélt keine Provision fiir Geschéfte, die der Vertriebspartner zur Deckung seines eigenen Bedarfs oder

aus sonstigen Grinden mit sich selbst abschliel3t. Die Provisionssatze fur das Folgejahr werden jeweils im letzten Quartal des

aktuellen Jahres zwischen den Vertragsparteien neu definiert.

4.Die Geschafte, die erst nach Beendigung des Vertragsverhaltnisses abgeschlossen werden, sind grundsatzlich nicht provi-
sionspflichtig.

5. Uber die genannte Vergiitung hinaus kann der Vertriebspartner keinen Ersatz fiir seines im regelméaRigen Geschéftsbetrieb
entstandenen Aufwendungen verlangen.

§5 Berechnung und Filligkeit der Provision
1.Die Provision errechnet sich aus dem Anlagenverkaufswert (gesamtes Projektvolumen).
2.Zu der Provision erhélt der Vertriebspartner die darauf entfallende Umsatzsteuer.
3.Der Provisionsanspruch der Vertriebspartner entsteht unbedingt, sobald und soweit das Entgelt fir das provisionspflichtige
Geschéft entrichtet ist. ezee hat dem Vertriebspartner unverziglich anzuzeigen sobald benanntes Entgelt entrichtet wurde.
4.Der Provisionsanspruch entfallt, wenn kein Vertragsabschluss zwischen der ezee und dem vom Vertriebspartner vermittel-
ten Kontakt erzielt wird.

§6 Aufwendungen, Spesen
Mit Zahlung der Provision nach § 5 sind alle Aufwendungen, die in den Geschéftsbetrieb des Vertriebspartner fallen, abgegol-
ten, solange keine anderweitige schriftliche Vereinbarung besteht.

§7 Vertragsdauer

1.Das Vertragsverhaltnis beginnt ab dem Datum der Unterzeichnung und wird fir ein Jahr abgeschlossen. Wird der Vertrag
innerhalb dieser Zeit mit einer Frist von einem Monat zum Monatsende nicht geklindigt, so wird er um ein weiteres Jahr
verlangert.

2.Ist der Vertrag auf unbestimmte Zeit abgeschlossen, so gelten die gesetzlichen Kiindigungsfristen.

3.Eine Kuindigung bedarf der Schriftform.

4.Das Recht beider Teile zur Kiindigung aus wichtigem Grund bleibt von dieser Regelung unberihrt. Einen wichtigen Grund
zur Kiindigung stellen insbesondere die nicht Einhaltung der Wettbewerbsabreden §9 dar. Diese Auflistung ist nicht ab-
schlielend.

5.Der Vertriebspartner ist verpflichtet, der ezee alle Unterlagen und sonstige Materialien zuriickzugeben, die sie wahrend
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des Vertragsverhaltnisses erhalten hat, ohne Eigentum daran zu erwerben, und die sie nicht verbraucht hat. Die ezee hat
ihrerseits innerhalb eines Monats nach Vertragsbeendigung die Schlussabrechnung unter Beachtung der §§ 5 und 6 dieses
Vertrages zu erstellen.

§8 Verjahrung
Alle Anspriiche aus dem Vertragsverhaltnis, sowohl die Haupt- als auch die Hilfsanspriiche, verjahren fir beide Teile in zwei
Jahren, beginnend mit dem Schluss des Jahres, in dem sie fallig geworden sind.

§9 Gerichtsstand
Gerichtsstand fur etwaige Rechtsstreitigkeiten ist der Sitz der ezee.

§10 Vertragsinderungen
1.Nebenabreden und Anderungen dieses Vertrages bediirfen zu ihrer Rechtswirksamkeit der Schriftform.
2.Sind einzelne Bestimmungen dieses Vertrages unwirksam, so wird hierdurch die Wirksamkeit des tGbrigen Vertrages nicht
berthrt. Im Falle der Unwirksamkeit einer oder mehrerer Bestimmungen dieses Vertrages werden die Parteien eine der
unwirksamen Regelung wirtschaftlich moglichst nahekommende rechtswirksame Ersatzregelung treffen.

Ort, Datum Unterschrift ezee GmbH Unterschrift Vertriebspartner
Geschaftsfiihrer:

ezee GmbH Reiner Stauss und Philipp Feil
FuhrmannstraBe 7 Amtsgericht Stuttgart, HRB 772564
D-72351 Geislingen-Binsdorf Umsatzst.-ldent-Nr. DE328115236
Tel. 07428 -94 18 450 Bankverbindung: BW Bank
Fax 07428 -94 18 480 Kto.-Nr.: 405407806
WWWw.ezee.eco IBAN: DE79 6005 0101 0405 4078 06
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